Du bis im B2B-Vertrieb tatig.

0 | -‘
KU T@D@Dm@ BZB " Du nutzt ChatGPT, Perplexity,

'r — _ Gemini oder ein anderes LLM
1 ~ bereits.
(%" " Du mdchtest Prompt-
Prazision und kein KI-
' 4 Gliickstreffer.

Besse Y p rom pte 1] " Du méchtest mehr Termine

und mehr Pipeline-Impact.

im B 2 B - Ve rt ri e b -‘ Du brauchst Transfer-Unter-

stiitzung in Deinen Alltag.

WAS KANNST DU NACH DEM KURS?

Du baust E-Mails & Gesprachsleitfaden, die sich K RA FT+

anfiihlen wie 1:1 geschrieben.
Nicht nur ,fiir die Zielgruppe®, sondern fiir genau diesen Die 6-Punkte-Abkiirzung zu
Ansprechpartner! besseren Abschliissen.

Du erstellst dein Ideal Customer Profile (ICP) und nutzt
es in Deinem Alltag.
Damit Kl nicht rat, sondern trifft.

Kontext - Rolle - Aufgabe - Format -
Tonalitat - Tuning

Du machst Deine Recherchen strukturiert mit dem
professionellen Excel-Workflow. Denn Ki
Damit Ergebnisse nicht im Chat versanden, sondern in
deiner Pipeline landen.

ohne Methode erzeugt
Wildwuchs: 10 Reps, 10 Stile, 10
Qualitaten und weniger Pipeline!

Achtung: Um dem Kurs in allen Details optimal folgen zu kénnen, empfehlen wir eine ChatGPT Pro Lizenz. Du kannst

e A e et e T e e D e In jedem LLM nutzbar!
erlernte Methode und die erarbeiteten Assets sind jedoch in jedem LLM nutzbar.

WAS WIR KONKRET UBEN? DIE BESTANDTEILE
ICP-Erstellung als Prompt-Asset (fiir Mails, Calls, Einwande) [ Online Live-Training:

120 Minuten in kleiner Gruppe

Follow-up-Emails nach Telefonaten mit sauberer AIDA- .
von max. 10 Teilnehmenden.

Struktur und sauber personlaisiert

. . o o : P Umsetzungsphase:
Telefon-/Discovery-Skripte, die individuell, zielgerichtet sind 14 e & BET T e
Excel-gestiitzter Recherche-Workflow, damit Daten als begleitet. Damit’s in Deinem
Tabelle zurlickkommen und nicht als Textwiiste Alltag ankommt.

%J Sprechstunden:
"~ 3x 15 Minuten 1:1 — Lésungen
fir Deine Herausforderungen.

Fir aktuelle Termine und Kurs buchen:
(Klicken oder scannen)

€ 499,-
zzgl. MwsSt.

Aktuelle Termine & Buchung: online auf der Kursseite. https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen KI Training B2B Kontakt: info@ki-training-b2b.de

<t Zertifikat:
nach erfolgreichem Online-Test.



https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
mailto:info@ki-training-b2b.de
mailto:info@ki-training-b2b.de
mailto:info@ki-training-b2b.de
mailto:info@ki-training-b2b.de
mailto:info@ki-training-b2b.de
https://ki-training-b2b.de/besser-prompten-b2b-vertrieb-kurse#kurse-buchen
https://ki-training-b2b.de/

	Folie 1

